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株式会社ブローバック様

ビラジ君

トグス君

ヨーロッパ・ロシア・中国市場の開拓！ヨーロッパ・ロシア・中国市場の開拓！

ビラジ君、トグス君の入社によって未開拓であったヨーロッパ・ロシア市場を開拓されました。中国におい

ても新しい市場の開拓に成功。英語が堪能ということもあり、営業も英語で対応。日本語も十分にコミュニケー

ションは取れるレベル。何よりも勤勉で対応がものすごく速いというのが印象的です。7 時間の時差も感じ

させないとか。わからないことは何度も確認するほど。顔が見えないからこそ、スピード感が大切。バイオ

ハザードのベストの制作に携わるなど「世界に通用する商品」を世界に発信する。彼らの大活躍ぶりに西村

先生も興奮気味でした！！

事務所のカウンターにはマ

ニア心をくすぐるフィギュ

アが飾られていました。他

にもゴジラや身勝手の極意

の孫悟空であったり。ミリ

タリーグッズのエアガンも

壁に飾られていました。写

真を撮らせて頂くつもりが

忘れてしまうという失態。

次回はぜひ。

「世界に通用する商品やサービス」があるなら世界へ挑

戦するべきとおっしゃる社長。国内だけではなく世界の

需要に目を付け展開されているブローバックさん。ミリ

タリーグッズをはじめとする輸出、卸売り小売り業を展

開されています。外国人ならではの特徴を理解しておら

れるので海外市場で彼らの活躍の場を作られています。

まさに適材適所の人材配置だと思います。外国人を採用

するのであればインターンシップの仕組みを活用すべき

と。1週間でも共に働けば能力や個性が見えてくるので

イン単シップはぜひ採用した方がいいですよとの事。
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社長談

まさに彼らの能力に合った人財戦略がうまくいった事例ではないでしょうか。学ぶべきことがたくさんありました。


